Nutzfahrzeuge

Trends 2018: Von der Elektromo-
bilitat bis zum autonomen Fahren

.
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Torsten Sentis ist
Grunder des Start-up-
Unternehmens Motori-
do, das hinter Bid-a-
Truck steht.

Auktionen als alternati-
ve Vermarktungsform:
Das neue Portal ,Bid-a-
Truck” will Handlern
schnelle Abverkaufe
ermoglichen.

ONLINEVERTRIEB

Auktion als Alternative

Ahnlich wie bei Pkws sind auch bei Nutzfahrzeugen Inserateborsen im Internet ein
wichtiger Verkaufskanal. Auktionen dagegen sind weniger verbreitet. Deren Vorteile
will die Plattform Bid-a-Truck jetzt Hindlern schmackhaft machen.

tandtage im mittleren dreistelli-
S gen Bereich? Im Nutzfahrzeugge-
schift - und nicht nur da - kann
das schon mal vorkommen. Stand-
schédden inklusive. Bis ein Fahrzeug
dann wieder auf einem herkémm-
lichen Onlinemarktplatz per Inserat
feilgeboten werden kann, entstehen
dem Héndler mitunter hohe Kosten fiir
Reparatur und Wartung. Aber nicht
nur das: Es zieht auch noch mehr
Zeitins Land. Und vielleicht brin-
gen Inserate dann immer noch
nicht den Preis, den man sich
erhofft hatte.
Als Handler Nutzfahrzeu-
ge schnell {iber das Netz zu
einem verbindlichen Preis
verkaufen - bis hin zum
problematischen
,Langsteher: An
diesem Punkt setzt
das Start-up-Un-
ternehmen Mo-
torido mit sei-
ner Plattform
Bid-a-Truck
(www.bidatruck.de)
an. Griinder und Ge-
schiftsfiihrer Torsten Sentis hat
dhnliche Portale auch schon fiir den
Ver- und Zukauf von Old- und Young-
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timern sowie Motorrdadern auf die Bei-
ne gestellt und will Héndlern jetzt im
Nutzfahrzeugbereich die Auktion als
alternative Vermarktungsform
schmackhaft machen, die der Logik
des Transporter- und Lkw-Geschiifts
entspricht.

Sentis ist von den Vorteilen von On-
lineauktionen gegeniiber Inseraten
tiberzeugt: ,,30.000 Euro fiir einen Lkw
zeitnah per Versteigerung zu bekom-
men, kann fiir einen Hédndler besser
sein, als 35.000 Euro in einer Annonce
zu verlangen und zu warten, ob dieser
Preis tatsdchlich erzielbar ist“ Schnel-
le und verbindliche Abverkiufe redu-
zieren die Kapitalbindung im Fahr-
zeugbestand eines Héandlers.

Uberregionaler breiter

Kundenkreis

Die Zeit driickt vielleicht aber nicht
nur dann, wenn Fahrzeuge schon ldn-
ger auf dem Hof stehen, sondern auch,
wenn ein Kunde einem Héndler eine
Inzahlungnahme anbietet. Dann kann
ein Hédndler das Kundenfahrzeug ei-
nem breiten Kéduferkreis zur Auktion
anbieten und dem Kunden kurzfristig
einen verbindlichen Ankaufspreis nen-
nen. Und dieser Preis stiitzt sich nicht
nur auf die Angebote vor Ort - bei-
spielsweise aus dem Kreis der {iblichen
Aufkdufer, mit denen der Hindler zu-
sammenarbeitet -, sondern auf {iber-
regionale Bieter, teils auch aus dem
Ausland.

Bid-a-Truckist vor wenigen Wochen
an den Start gegangen. Sentis steht
jetztin Kontakt mit interessierten Ziel-
gruppen, die als Anbieter und Nach-
frager fiir die Plattform infrage kom-
men: Héndler, Zwischenhéndler, Spe-
ditionen und Gewerbetreibende, die
Nutzfahrzeuge ver-, an- und zukaufen
wollen. Daneben gibt es Gespréche mit
dem ein oder anderen Herstellerkon-
zern in Deutschland, der sich vorstel-
len kann, Leasingriickldufer tiber Bid-
a-Truck zu vermarkten. Die Plattform

zielt ausschlieflich auf eine gewerbli-
che Kundschaft. Gehandelt werden
dort Transporter, Lkws und Sattelzug-
maschinen, Anhinger, Auflieger, Bau-
maschinen, Busse, Landmaschinen
und Stapler.

Auktionen erfolgen auf Bid-a-Truck
nach einem klassischen Verfahren, in
dem mehrere Bieter ihre verbindlichen
Kaufangebote fiir Nutzfahrzeuge abge-
ben. Verkdufer konnen dann am Ende
entscheiden, ob sie das Hochstgebot
annehmen, es nachverhandeln oder
ablehnen.

Eine Gebiihr féllt erst bei einem er-
folgreichen Verkauf an - und zwar in
Hohe von 1,5 Prozent des Auktionsprei-
ses. In der Startphase bis Marz 2019
berechnet Bid-a-Truck aber nur pau-
schal gedeckelte Gebiihren, die nach
dem Verkaufspreis gestaffelt sind: von
350 Euro fiir Fahrzeuge mit Auktions-
preisen bis 25.000 Euro bis hin zu 2.500
Euro fiir Fahrzeuge mit einem Preis
iiber 250.000 Euro.

Auktionen sind der zentrale Ver-
kaufsmechanismus auf Bid-a-Truck.
Verkdufer konnen auf der Plattform
aber auch kostenlos Fahrzeuge inserie-
ren - wie auf den klassischen Fahrzeug-
marktplédtzen. Inserate wie in den gro-
fien Onlineborsen sieht Sentis heute
als Standard. Deswegen bietet Bid-a-
Truck diese Dienstleistung seinen Nut-
zern kostenlos an.

Sentis sieht sich mit seiner neuen
Plattform als eine Art Alleinanbieter im
Bereich der Nutzfahrzeuge - zumin-
dest was die Auktionen angeht. Denn
hier gebe es keine vergleichbare Platt-
form, auf der Verkdufer in dhnlicher
Form selbst kurzfristig ihre Fahrzeuge
versteigern kdnnten.

Fiir die Zukunft kann sich der Moto-
rido-Geschiftsfiihrer vorstellen, sein
Auktionsmodell noch auf andere Be-
reiche des Automobilmarkts zu tiber-
tragen. Eine Caravaning-Plattform ist
schon in Planung.
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