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3 mll mit der
» B2B-Losung

LKW-AUKTIONEN

»Uberragendes
Feedback erhaltenc

Unter dem Motto,Driving tomorrow” fand kiirzlich die 67. IAA
Nutzfahrzeuge statt. Auf Interesse stie8 in Hannover auch die
neue B2B-Losung,Bid-a-Truck". Sieben Fragen an Geschaftsfiihrer

Torsten Sentis.

AH: Herr Sentis, mit Ihrer Plattform ,Bid-
a-Truck"® bieten Sie in Sachen Nutzfahr-
zeuge einen neuen Verkaufskanal. Wie
fallt die Resonanz aus dem Handel bislang
aus?

T. Sentis: Wir haben die Plattform in der
Beta-Phase zur IAA Nutzfahrzeuge plat-
ziert und in Hannover ein iiberragendes
Feedback aus verschiedenen Bereichen
erhalten. Hersteller von Lkw sowie auch
die Aftersales-Branche haben unsere
Ideen, die wir mit verschiedenen Hand-
lern in dem Portal umgesetzt haben, mit
Folgeterminen und Kooperationsgespri-
chen belohnt. Bislang gab es kein ver-
gleichbares Portal auf dem Markt und
das Geschiftsmodell klingt fiir alle Seiten
vielversprechend.

AH: Bitte beschreiben Sie das Geschiifts-
modell in drei Séitzen.

T. Sentis: Wir bieten dem Handel ein
kostenloses Verkaufsportal, da wir der
festen Uberzeugung sind, dass der Con-
tent-Lieferant nicht zur Kasse gebeten
werden sollte. Zusitzlich bieten wir dem
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Verkiufer die Maglichkeit, kostenlos eine
Auktion zu erstellen, und fithren hier den
wFair-Trade“-Gedanken ein, sprich eine
Rechnung folgt nur bei einer erfolgrei-
chen Auktion an den Verkiufer. Bei Auk-
tionsende hat der Handler immer drei
Wahlméglichkeiten: Verkauf zustimmen,
Verkauf ablehnen oder die Hichstbieter
zu einer Nachverhandlung einladen.

AH: Wo sehen Sie den grifiten Mehrwert
fiir den Autohandel?

+Wir bieten dem
Handel ein
kostenloses
Verkaufspor-
tal”, erklart
Torsten Sentis

von Bid-a-Truck.

T. Sentis: Den grofiten Mehrwert sehen
wir in der Reduzierung der Standzeiten
und somit auch der Kapitalbindung am
ungenutzten Fuhrpark, quasi dem
»Standpark®. Eine potenzielle Inzahlung-
nahme kann umgehend als Auktion ein-
gestellt werden und der Handler erhilt
verbindliche Angebote, bevor die Inzah-
lungnahme verbindlich angenommen
wird. Oft gibt es eine Diskrepanz zwi-
schen Wertvermutung des Besitzers und
Werterzielung am Markt. So kénnen
auch ,Langsteher mit verbindlichen Ge-
boten in den Abverkauf gehen, denn oft
sind 30.000 Euro nach zehn Standtagen
besser als 33.000 Euro nach iiber 300
Standtagen.

AH: Warum ist eine Auktion manchmal
besser als das klassische Bérseninserat?

T. Sentis: Neben den genannten Vortei-
len hinsichtlich der Standzeit gibt es wei-
tere Mehrwerte bei einer Auktion: Ein
Borseninserat bedeutet ja immer, dass
ein Kaufinteressent sein Gegenangebot
tiefer setzt und man sich am Ende im
besten Fall in der Mitte der beiden Preis-
vorstellungen trifft. Nicht selten ist aber
das Budget eines Kiufers hoher als der
Inseratspreis des Fahrzeuges, aktuell
zum Beispiel bei Lkw mit Kranaufbau-
ten. Ein zufriedener Kunde zahlt dem
Hindler fir im Borseninserat gefragte
30.000 Euro niemals 32.000 Euro. Bei ei-
ner Auktion hingegen bieten mehrere
Interessenten innerhalb eines begrenzten
Zeitfensters um dieselbe Ware, was
durch den Bieterwettbewerb zu héheren
Erlosen fiihrt.

AH: Dennoch gibt es bei Ihnen auch Fahr-
zeuginserate. Warum?

T. Sentis: Wir sind der Meinung, dass In-
serate heutzutage ein kostenloser Stan-
dard sein sollten, und geben dem Handel
hiermit eine Alternative zu bestehenden
gebiihrenpflichtigen Portalen. Wir haben
verschiedene Schnittstellen zu bestehen-
den Systemen, sodass die Schaltung der
Inserate von bestehenden Portalen zu
Bid-a-Truck einfach per Knopfdruck
moglich ist. Ist beispielsweise ein Inserat
beliebt, weist jedoch kaum Anfragen
durch Kunden auf, kann das oft ein Indiz
fiir einen zu hohen Inseratspreis sein.
Der Hindler kann dann bei uns einfach
und kostenlos mit wenigen Klicks eine
Umwandlung des Inserats in eine Auk-
tion durchfiihren.
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@'ruck S— Die Plattform ,Bid-a-Truck” bietet dem Handel | yund dem Hindler somit hhere Erlose
o : ein kostenloses Verkaufsportal sowie dem gewihren.
Verkaufer die Moglichkeit, kostenlos eine
Y Reag@rtige Inserats- Auktion zu erstellen. : : > L
Und Auktidpsplattform fir” AH: Ein kurzer Blick zuriick: Wie ist denn
IAANS - die Idee fiir Ihr Start-up entstanden?

T. Sentis: Mit meinem damaligen Ge-
schiftspartner Rick Cebulla von pkwNow
AH: Welche Gebiihren kommen wann auf | haben wir 2017 das Motorradportal Bid-

die Portal-User zu? a-Bike entwickelt und in den Markt ge-
T. Sentis: Die Registrierung und Schal- setzt, da es bis dato nur B2B-Auktions-
tung von Inseraten sind natiirlich kom- portale fiir Pkw gab. Da ich privat schon

plett kostenfrei. Auch das Erstellen einer | einige Oldtimer besaf und verkaufte,
Auktion ist fiir die Handler kostenfrei, da | wusste ich, dass hier der emotionale Wert
wir ein ,Cost-Per-Sale“-Modell fithren oft hoher ist als manche inserierte Preis-
und nur eine erfolgreiche Auktion mit ei- | vorstellung. So folgte im Mai 2018 das
ner Verkaufsgebiihr berechnet wird. Die- | Portal Bid-a-Classics fiir Young- und

se Gebiihr wird bis Anfang 2019 noch ge- | Oldtimer. Dariiber wiederum lernte ich
staffelt sein und betrégt nur circa ein bis verschiedene Lkw-Hindler und Bau-

zwei Prozent der erzielten Verkaufssum- | unternehmer kennen, die Oldtimer besa-
me. Auf unserer Website finden Interes- fen und mir wertvolle Einblicke in deren
senten die Preisstaffeln in den FAQ. Ein Branche gewihrten und empfahlen, Bid-
Aufgeld werden wir vorerst auch nicht a-Truck zu entwickeln.

von Kaufern verlangen, denn diese an-

derswo oft mehreren 1.000 Euro sollen AH: Herr Sentis, vielen Dank fiir die

die Kaufinteressenten lieber in ihr Budget | interessanten Einblicke!

fiir den Zukauf der Fahrzeuge investieren Interview: Patrick Newmann w

oIC@Zlassics
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Kostenlos Kostenlos Europaweiter
Inserate erstellen—.._Auktionen erstellen - Marktplatz

www.bid-a-classics.de
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